Evaluation des clubs
Intérieurs — automne 2024

Le 26 novembre 2024
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Apercu des repondants

45 personnes ont accepteé de répondre a enquéte
12 personnes du Québec et de ’Ontario ont répondu a 'enquéte (24 sur 45)
* 10 des 45 répondants proviennent de la Colombie-Britannique

 L’Alberta (5), la Nouvelle-Ecosse (4), le Manitoba (1) et la Saskatchewan (1)
completent la répartition régionale

Modele d’exploitation de Uinstallation ou du club :
* Propriete et administration par les membres : 13

Propriété et administration commerciales : 9

Partenariat public/commercial : 9

Propriété et administration municipales : 3

Club communautaire : 2

Autre : 10
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«Autres» modeles d’exploitation

Propriété de Uuniversité. Les membres et le public — principe de Uutilisateur-payeur
Propriétaire, droits d’adhésion et frais avec acces public limité
Propriéeté/exploitation privée

Exploité par un organisme sans but lucratif

OSBL

DOome saisonnier sur un terrain loué a la ville
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Exploitation des
Installations
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Utilisation des terrains intérieurs

Nombre de terrains intérieurs
16

14

Pourcentage d’utilisation des 12
terrains par les membres : 10
* Les catégories 90 %-99 % et 80 %-89 % s

1-2 3-4 5-6 7-8 9-10

ont obtenu 15 mentions chacune

* La catégorie 70 %-79 % a obtenu
9 mentions

(o))

4

N

11 ou
plus
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Pourcentage de Uutilisation des terrains ‘
durant les péeriodes suivantes

M d':‘;';f/o 30-39% | 40-49% | 50-59% | 60-69% | 70-79% | 80-89% | 90-99% | 100 %

Jours de
semaine 7
h-18 h

Soirs de
semaine
18 h-
fermeture

Jour de
week-end 0 1 1 0 1 2 10 9 15 5

7h-18 h

Soirs de
week-end
18 h-
fermeture
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Evolution de lutilisation des terrains
comparativement a la saison en salle 2023-2024

Pas de
changement

Jours de semaines
7 h-18h

Soirs de semaine

18 h-fermeture 10 32 2
Jours de week-end

7 h-18 h 9 33 2

Soirs de week-end v, 30 6

18 h-fermeture
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Les installations de tennis intérieur enregistrent le méme taux
k d’utilisation des courts ou une augmentation pour 2024-2025. R II Intemational
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Disponibilite des terrains intérieurs

Combien de terrains intérieurs votre
club devrait-il avoir ?

30 des 45 répondants (66 %) 12
indiquent qu’ils pourraient 10
utiliser plus de terrains

intérieurs pour la
saison 2024-2025. 6

Personne n’a indiqué qu’il 4
pourrait en utiliser moins. I I
0
1 2 3 4 5ou plus
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Données sur le personnel des installations l
Intérieures

Taille du personnel comparativement a la saison en salle 2023-2024
59 % des répondants ont

indiqué avoir une echelle (,:atégori? Augmentation Pas de
salariale dans leurs d’employes changement
installations. Personnel  temps
plein axé sur le 15 28 6
tennis
. , Personnel a temps
Pal’ml qes I’epOndantS, 86 % partiel axé sur le 14 29 0
ontindiqué que l'’échelle EIS
salariale etait basée A LA Efer?n”;ise,jstzmz o 29 0
FOIS sur Uexpérience et sur tennis
le niveau de certification. e ——
partiel axées sur le 10 28 2
tennis
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Programmation des
Installations
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Tarif moyen (par heure) des terrains aux
heures de pointe

16
14
12
10
8
6
4
2 !
0 l ] l l ] ]
11$-20% 21$-30$ 31$-40% 41$-50$ 51$-60$
B Dans l'ensemble Colombie-Britannique B Ontario MW Québec

. *Personne n’a indiqué des frais de terrain de 61 $ ou plus «%@?@ II International
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Tarif moyen (par heure) des terrains en dehors ‘
des heures de pointe

18
16
14
12
10
8
6
4
2 i1
: HE L
11$-20% 21$-30$ 31%$-40$% 41$-50$
B Dans l'ensemble Colombie-Britannique B Ontario MW Québec

. * Personne n’a indiqué des frais de terrain de 51 $ ou plus «e@@g/@ II Intematicnel
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Profil des membres du club

Pourcentage de juniors qui
s’identifient comme des filles
ou de femmes jouant au tennis :

* 40 %-49 % a obtenu 14 mentions
e 30 %-39 % a obtenu 12 mentions

* Les deux points ci-dessus
représentent 59 % des réponses
de '’enquéte

75 % des repondants ont indiqué
que la proportion de juniors
s’identifiant comme des filles et
de femmes jouant au tennis est
restée la méme par rapport ala
saison 2023-2024

Variation de l'effectif global et du nombre de personnes uniques
dans les organisations par rapport a la saison 2023-2024.

Catégorie . Pas de
oA Augmentation
d’age changement
Adultes (18+) 10 32 4
Juniors (U18) 13 28 2
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Pourcentage des heures de terrain consacré l

aux programmes suivants

Programmes réguliers pour adultes : 22,79 %
Programmes réguliers pour juniors (U12) : 15,87 %
Programmes réguliers pour juniors (12+) : 13,01 %
Tennis en fauteuil roulant : 0,51 %

Cours et réservations : 40,07 %
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Pourcentage des capacites dans lequel la
programmation fonctionne

Programmes

Moins de

Réguliers pour
adultes

Réguliers pour
juniors U12

Réguliers pour
juniors 12+

Tennis en
fauteuil roulant

A

50 % 50-59 % 60-69 % 70-79 % 80-89 %
) 0 0 4 5 23
> ? 2 1 9 20
> ° 2 2 8 18
9 0 0 0 : ,

*29 répondants ont indiqué qu’il n’y avait pas de tennis en fauteuil roulant
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Comparaison des revenus géenéres par les heures de terrains
dédiees aux programmes et aux réservations regulieres

Revenus générés par les Pourcentage de Réponses sogmi.ses’ par les personnes
programmes répondants ayant indiqué « autres » :
Les mémes revenus que les RR 9% Seuls les invités paient a 'heure, les
membres jouent gratuitement
1,25x plus que les RR 9%
Seuls les cours et les programmes géenerent
1,5x plus que les RR 21 % des revenus
1,75x plus que les RR 7% Pas de frais de terrain dans le club privé
2x plus que les RR 17 % 60 % plus de revenus
Moins de revenus que les RR 12 % 30 % plus de revenus
Autre 24 %

15 % plus de revenus

*RR : réservations régulieres
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